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O projekcie e-SELLER

e-SELLER wspiera pracownikédw matych i Srednich przedsiebiorstw handlu detalicznego, zwtaszcza na
obszarach wiejskich UE, w zdobywaniu umiejetnosci cyfrowych. Koncentruje sie na dostarczaniu pra-
cownikom matych i Srednich przedsiebiorstw w catej Europie narzedzi niezbednych do nowoczesnej
sprzedazy w XXI wieku. Szes¢ europejskich organizacji z Grecji, Polski i Niemiec opracowuje i testuje
program szkoleniowy dla personelu szkoleniowego i firm, ktory integruje edukacje cyfrowa.
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Opublikowany raport e-SELLER o e-handlu

Partnerstwo niedawno opublikowato wyniki poprzednio
przeprowadzonych badan w krajach uczestniczacych w
projekcie w czterech jezykach. Na podstawie ankiety

przeprowadzonej wsréd pracownikow przedsiebiorstw ]
handlu detalicznego na obszarach wiejskich UE zidenty-

fikowano istniejgce umiejetnosci cyfrowe, potrzeby i wy- —
zwania, ktére sg wazne dla korzystania z nowych tech-
nologii. Wywiady eksperckie z kadrg i trenerami VET
zwigzanymi ze szkoleniem pracownikéw handlu deta- Figure 39
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sie wymagan e-detalicznych. Oprocz wspolnej wizji pota-
czonych wynikow instytucji partnerskich z Europy Potu-

dniowej, Wschodniej i Zachodniej, ktéra podkresla intere-

sujgce podobienistwa i réznice, poszczegdlne raporty

krajowe sg réwniez dostepne na stronie internetowej: Figure 40
https://e-seller.erasmus.site/de/report/.

Opracowanie modutéw szkoleniowych

Strona:

www.e-seller erasmus.site Raport projektu e-SELLER o cyfrowym handlu detalicz-

nym stuzy jako przewodnik w tworzeniu programu szko-
leniowego. W zwigzku z tym, zidentyfikowano priorytety,

a takze dodatkowe narzedzia i umiejetnosci miekkie,

Wyniki projektu ktore nalezy uwzgledni¢ w programie szkoleniowym: Au-
tomatyzacja Marketingu, Optymalizacja dla wyszukiwa-

WP 2: Raport o e-handlu detalicz- rek internetowych (SEO) i kompetencje (miedzy)kultu-
nym: rowe. Moduty szkoleniowe sktadajg sie z czesci teore-

tycznej, studidow przypadkow i scenariuszy dotyczacych
zastosowania umiejetnosci miekkich w doswiadcze-

WP 3: Program szkoleniowy: w toku
g y niach zawodowych w e-handlu detalicznym. Poszcze-

WP 4: Platforma e-SELLER obejmu- golne moduty sg uzupetnione o pogtebione tresci multi-

jaca moduty szkoleniowe, tutoriale i medialne. Partnerzy projektu przetestujg i ocenig pro-

e-karty: 2024 r gram szkoleniowy podczas sesji szkoleniowej na po-
: : czgtku 2024 roku.
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